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AMENTE DEDICA

“LA VERDAD?”

Ayer, doble jornada de conferencias

No se debe vender a ciegas en el exterior

Ayer tarde, don Ricardo de
Echegaray e Irabien pro-
nuncié una conferencia en
el salén de actos de la Feria
sobre un tema muy intere-
sante para el exportador y,
cuya aplicacién préactica es,’
como qulen dice, cosa de
cuatro dias.

—Exactamente desde el 3

de noviembre de 1960, aun-!

que el riesgo comercial es-
taba previsto y regulado al-
gunos aiios antes.

El sefior Echegaray—Jlustre
apellido leno de resonan-
cias teatrales—slente pasién
por el seguro de crédito a la.

exportacién. Es su méximo:

divulgador por tlerras espa-
fiolas.

— Tal seguro-afiade-cons-
tituye uno de los elementos
mas eficaces para el desarro-
llo comercial exterior. El de-
creto-ley de la fecha ante-
rior encomienda la cobertu-
ra de riesgos peliticos y ex-
traordinarios al Consorcio
de compensacion y la de los
riesgos comerciales, a la
Compaiiia de Seguro de Cré-

Se hace necesario cubrir riesgos politicos,
catastroficos o comerciales

minuciosamente las caracte-

Una disposicién reciente -aiio 6o-
regula estas eventualidades

Mr. Ehrlich continué el ciclo sobre

dito y Caucién por su larga
experiencia en el ramo.

HASTA AHORA CASI
NO HACIA FALTA

El industrial conservero—
o el textil, como es’ l6gico—
coloca sus productos en cual-
quier nacién. Puede darse el

caso—se da con harta fre- .
cuencla—de que el compra-

dor sea insolvente. O de que

Chicos y chicas, misicos,

envases y embalajes

prolongue doce meses su deu- -
da. Ese es el riesgo comer-
clal. .

—No hay todavia.expe-

don Ricardo—que impiden el
cobro del crédito bien porZ
decisién del pais importadorZ
bien por razones catastrofi-
cas.

risticas de estos seguros e in-
vitd a los exportadores e in-
dustriales asistentes a qu
formularan preguntas. S
entablo el consiguiente colo-
quio y, finalmente, se sirvi
un <«whisky». ‘ o

norteamericano Mr. EhrlichZ
continué el ciclo dedicado aZ
envases y embalajes, con es-Z
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~Son aquellos — continfiaZ
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El conferenciante explico

CHARLA DE MR, EHR-
LICH Y PROYECCIO-
NES : '

A continuacién. el expertoZ

peclal detencién en el car-%
ton ondulado, para lo cualZ
se sirvio de varias peliculasZ
y dlapositivas en color enZ
las que se explica proceso deZ
fabricacion,

caciones, etc.
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sistemas, apli-

DE LA FERIA_

las Ferias espaiiolas».

PROGRAMA
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Hoy domingo. — «Dia de

Lunes.—«Dia de Italia».
Martes.—A las 530, confe-
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Matasellos conservero -
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de evitar a expositores y vi-
sitantes la pérdida preciosa
de tiempo que supondria
despiazarse a Ja’ ciudad a
echar sus cartas y tarjetas
postales, impomer o cobrar
un giro, certificar unos valo-
res declarados, -etc.- -

estafeta del certamen per-
mite & los filatélicos engro-
sar sus colecciones con el
matasellos conservero que

cioso y original. Aunque no
lo fuera, también valdria la
pena. El nombre de Murcia
vy su Feria Internacional se
airea de todas formas por
esns mercados comunes.

La oficina de Correos ins-
talada en la Feria' cumple
‘una mision atil cual es la

La Feria, vista por
José Maria Parraga

Aparte esta comodidad, la

aqui reproducimos, Es gra--

" . comercial de una de las fir-

Tabaco en bolsy
de pon

Los  primeros dias se
hizo notar en el recinto ia
ausencia de cualquier tipo

. de tabaco. Esto ocasiona-
ba molestias y esos peque-
fos sufrimientos que . aco-
meten al empedernido fu-
mador cuando observa que
en su paquete espera tur-
no un ddltimo pitille,

~Lleg6 el tabaco, ‘en efec-
to. Un avispado vendedox
vio claro el negocio y se
proveyd en el esténco de
un surtido a base de las
mas conocidas marcas.
Mis de ung vez hemos re-
querido sus servicios y
siempre nos ha asombrado
que lleve la mercancia en
el interior de una holsy, de
las del pan. Usted pide
con impaciencia un «ca-
nario» con filtro y antes
de contentar a sus pulmo-
nes es menester que el
vendedor revuelva en la
bolsag hasta encontrar la
marca solicitada.

Aln nos empefiamos
por lo visto, en vender el
pafio dentro del arca.
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Dialogo

- constructivo

Se lamentaba el director
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alegraron ayer la Feria

Treinta y seis componentes, entre chicas y chicqs,’ todps
menores de dieciocho afios. Un director, que ya no tiene die-
ciocho primaveras, don Pascua] Mateo Jiménez, Guitarras,

rencia del  director general
en Europa de la VEGE, or-
ganizada por el Grupo de
Detallistas del Sindicato Pro-
vincial de la Alimentacién,

. mas expositoras.

. =-La Feria dura demasia-
,das fechas, Con diez dias se-
/rin mis que suficiente. Aqui
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bandurrias y latdes. Un exte

nso repertorio de pasodobles,

pasacalles, jotas y piezas cldsicas y el proximo estreno de «La

Parranda».

Una actuacién al mes en el
tenecen sus padres.‘Otra, muy
TVE. Presencia casi constante

seno de la empresa a que per-
reciente, en los estudios de la
en festivales benéficos, emiso-

ras de radio, Ferias de Muestras...

1Ah! Y unos magnificos e
ta azul, pantalones o faldas y
gra de lazo.

impecables uniformes: chaque-
zapatos blancos y corbata ne-

Naci6 la idea en el caluroso verano de 1961, Puso manos
8 1 obra el maestro Mateo Jiménez y antes de los dos afios

el ¢éxito ha sonreido a los pro

motores y a los peques.

"Fl-afio pasado acudieron a la Feria del Campo. Dejaron

constancia’ de su arte y ahora

lo han revalidado en la dificil

prueba de asomarse a la pequefia pantalla,
—A ninguno nos impresioné aque] ambiente—dice uno de

los directivos.
—Los estudios de la «telen
recen a un almacén lleno de t

—afiade un bandurria— se pa-
rastos. Nos situaron en un rin-

cén y jhala! a tocar y a cantar.

Ayer pasearon sus alegres musicas por los cuarenta y cin-
co mil metros de la Feria. Frente al «stand» de la empresa
interpretaron tres o cuatro canciones.

—Queriamos estrenar «La
Murcia, pero aiin la Ilevamos

En realidad, dicen a nuestra espalda, la tienen més que
- madura. 4

~"'Son muy exigentes.

CONSERVAS DE ALTA CALIDAD
Productos y fabricados de

HORTICOLA DEL SEGURA, S.
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Parranda» como homenaje a
«wverde», :
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riencia por parte de los: in-
teresados - porque general-
mente han vendido sus ar-
ticulos a mercados tradicio-
nales, a viejos clientes. No
ha sentido, pues, Ia necesi-
dad”de .ser precavido. Pero
a partir de ahora, con mer-
-cados. que convicne ganar o
recuperar, la. necesidad es
obvia.

—Adem4as de asegurarse,
¢qué defensa tiene el expor-
tador para percibir las fac-
turas producidas?

—Pedir avales bancarios,
vender unicamente a prime-
ras firmas. No es suficiente.

Tan graves como los co-
merciales son los riesgos po-
liticos y extraordinarics.
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sobre el tema «Sistemas deZ
ventasy.

don Javier Serra,
tema
envasesy.

ganizada por la Direceién
General
mercial sobre el tema «En-
vases de vidrio y sistemas de
cierre».
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A las siete, conferencia deZ
sobre._elZ
«El ~aluminio en losZ
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A las ocho, conferencia or-

de Expansion Co-
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Autocamiones

Er Gran Via Levante, nd-
mero 1 (Frent: al Churra)
Teléfone 17687 — MURCIA

COMPRAMOS

Y VENDEMOS
CAMIONES

Disponemos de

DAUPH.NE magnifico,

con radio,
SEAT 1400 C, magnifico.

AMBULANCIA “DEW?”
completamentc equipada

OPEL KAPITAN, semi-
nuevo; perfecto estado.
SEAT B, como nuevo.

¢ DKW, 9 plazas auteri-
zadas.

SEAT largo, 7 plazas au-
torizadas.

SEAT 1.400 mixto. Au-
torizado 5 plazas, 500 kgs.

FORD 8 H. I, muy ba-
rato.

NARDI-SPRINT,
ceria italiana,
portivo.

CITROEN 11 LIGERO,
perfecto estado, toda
prueba.

SEAT 1400 C, transfor-
mado a 1.800, con servo-
freno,

RIALCAR, §. A,

VENDE CON GRANDES
FACILIDADES DE PAGO

RIALCAR, §. A.

LE PROPORCIONARA EL
VEBICULO QUE USTED
DESEA

RIALCAR, en Gran Via

Levante, 1. frente al Chu-
rra.—Teléfono 17687

carro-
tipo de-
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Este bonito «collage» ge Pirraga es, de verdad, to-
do un poema, mis figurativo y comprensible de lo.
que aparenta en una primera y superficial ecjeada.
José Maria ha titulado su personalisima vision ‘del.

una vuelta por la FICA». Y afiade el pintor en su tar-
jeta de visita: «Como verds es materia y poesia, Sim- |
bolo del comercio. El So] es una cabeza del genial
Miguel Angel, italiano como el pabellén que hay se-
gun se entra. »

iInefable y estupendo Pirraga! Jamds falté a la
cita, con sus pinceles y sus gatos de cinco patas, de
las veinticuatro horas finales de esta FICA qie ya
recibe provechosas visitas menetarias. El ama tier-
namente la Feria y no la comprende de otro modo.

M. Enrlich conferenciante ohseguioso

Los conferenciantes tam.
bién han de aguzar el in.
genio para que sus diser-
taciones se vean mdis con-
curridas que de ordinario,
Ya es un tépico —aungue
cierto— el escaso interés
que despierta en el pabli
co ¢l anuncio de que un
docto vardon hablari ¢al
(ia a tal hora acerca de
la industrializacién de las
tortugas de mar o del rew
matismo articular y sus
posibles remedios.

Una buena solucién pa-
ra atraer oyentes es, sin
duda de ningin género, la
gue emplea el ingeniero
norteamericano experto en
cartén ondulado, Mr. Ear-
lich, durante estos dias fe-
riales en los que él des-
arrolla un ciclo sobre en-
vases y embaiajes, tema
ciertamente sugestivo pa-
ra los industriales conser-
veros —ahorraran dinero y
ganaran sus productos en
presentacién si aprenden
bien las lecciones—, pero
que se prestaba a que el
auditorio fuera mdas bien
reducido.

Pues, no. Mr. Ehrlich
—hombre, al fin y al ca
bo, de su tiempo y de su
cminzntemente prictica
nacién—Ileva consigo, alia
donde pone catedra de sus
conocimientos, unas cuan-;
tas botellas de buen!

«whiskys escocés,

Termina de hablar y sé-
lo entonces invita a los
espectadores a un tragui-
to de dicha bebida. Los es-
pectadores quedan satisfe-
chos y prometen volver al
dia siguiente.

¢0 no?

certamen asi: «La nifia peseta en primavera se da: |

{se viene a vender y & com-
;prar o, al menos, a practi-
. car “publies relations”, JA
. qué, pues, dos semanis com-
ipletas si lo que indico se
: puede solvenfar con menos
- dias? ;Usted sabe “los gas-
“tos de estancia y manteni-
.miento que origina una Fe-
ria? Nuestra decoracién ya
costé cerca de noventa mil
duros. Se la encargamos a
oA empresa madrilefia por-

Faus: diames: habia
. Ise y pa estas
€osiis 0~ se hacen bien o no

se  hacen. ;Es mucho pedir
que neos complazcan en Jlo

ofro? -

% «-Nos consta --respondi-
mos--que el propbsito anti-
- guo era, igual que en cual-
quier certamen monografico
de los que se celebran por
ahi fuera, acortar el:-calen-
-dario e incluso retrasarlo un
mes como minimo.

--Y antes de que se me
olvide--insistié el expositor--
quiero manifestarle que me
parece increible que la ciu-
dad no acompafie como es
debido a una Feria de Ia ca-
tegoria y rescnancia de Ia
de ustedes. ;Le cuento mi
tragedia de todas Ias noches
que llevo en Murcia?

--Nos la imaginamos.

--Pues que he de acostar-
me antes de la mediancche.
Después de una jornada de
negocios apetece asistir a
una representacién teatral,
a un concierto

--De~ eso, ni el canto de
una una.

--.Es que no disponen de
teatro?

--Hermosisimo y centena-
rio, por cierto.

© =-No lo comprendo.
" Nuestro interlocutor no se
qu:j6 mds. ¢Para qué?
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